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e ENTREVISTA. SACHA RAZMILIC, candidato a alcalde por Antofagasta (Evopoli) :

de elegzr candidatos que ganen elecciones”

Constanza Caldera Pfeiffer
cronica@mercurioantofagasta.cl

| exdirector regional de
E Sercotec y candidato de
Evopoli al municipio de
Antofagasta, Sacha Razmilic,
aseguro que si bien no se cierra
a participar en una primaria,
es mas bien partidario de que
Chile Vamos llegue a un acuer-
do respecto a la definicion de
sU carta municipal.

En este sentido, aseguro
ser el candidato mas competi-
tivo del sector, lo que estaria
avalado por resultados de di-
Versas encuestas.

Asimismo, se refirio a los
trascendidos respectoa que su
nombre ya estaria zanjado des-
de nivel central para ser la car-
ta de Chile Vamos para el mu-
nicipio de Antofagasta, desta-
cando que si esta siendo bara-
jado por las directivas de los
partidos en Santiago, responde
a que estaria bien posicionado
en los sondeos.

De igual forma, destaco
que pese a no resultar electo
en las dos elecciones que ha
participado (para diputado el
ano 2017 y a gobernador regio-
nal el afio 2021), si logré au-
mentar el niimero de votos.

ZEsta abierto a participar en una
primaria?

- Yo lo he dicho desde hace
tiempo. Yo no tengo problema
en participar en una primaria
delsector, participé en una hace
algunos afios atras y no tengo te-
mores a competir democratica-
mente en una eleccion. Si he di-
cho, que las primarias son una
manera ineficiente de elegir can-
didatos que ganen elecciones.

Tenemos ya casos de candi-
datos que salen electos en pri-
marias, que finalmente no son
competitivos al minuto de par-
ticipar en las elecciones defini-
tivas. Lo vimos en las Gltimas
candidaturas al alcaldes, go-
bernadores e incluso presiden-
ciales. Entonces, yo privilegio
que tengamos acuerdos defras
de los candidatos que sean mas
fuertes, que tengan mejores
posibilidades de finalmente ga-
nar la eleccion de octubre.

Que todos los partidos se su-
men al trabajo, para que seauna
candidatura con mucha fuerza.

En ese sentido, esta mas abierto
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EL INGENIERO COMERCIAL, SACHA RAZMILIC, ES LA CARTA DE EVOPOLI AL MUNICIPIO DE ANTOFAGASTA.

“Las candidaturas
que vayan por fuera,
que no son parte de
Chile Vamos, que
Chile Vamosnovaa
apoyar, tienen que
hacerse responsable
de las consecuencias
de sus actos”.

“Ellos debieran ojala
sumarse al equipo,
para que en conjunto
podamos derrotar a
una muy mala admi-
nistracion oalaiz-
quierda, que también
quiere llegar al muni-
cipio”.
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de que se llegue a un acuerdo en
el sector...

-Ciertamente lo privilegio y los
acuerdos tienen que basarse
en la mayor potencia o en las
mayores posibilidades que
tenga el candidato que se lleve
para ganar una eleccion.
Siempre para llegar a un acuer-
do, hay que tener encuestas en
la mano, no solamente una
cuestion de transacciones que
muchas veces se da entre par-
tidos que se distribuyen cuotas
de poder a nivel nacional.

ACUERDO
¢Como se generaria este acuer-
do?, seria entre otros candidatos
ligados al sector que también han
manifestado su intencion de com-
petir, como Irina Salgado y Luis
Aguilera, osolo entre los candida-
tos de los partidos de Chile Vamos
- Los candidatos que me in-
dicas, son candidaturas inde-
pendientes, que ya no forman
parte de Chile Vamos, queesel
sector que finalmente inscribe
las candidaturas. Ellos han de-
cidido inscribir sus candidatu-
ras en forma independiente,
sabiendo que eso podria even-
tualmente arriesgar que el mu-
nicipio lo termine reteniendo,
una administracion que ha si-
do muy incompetente o entre-
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gandole el municipio a la iz-
quierda. Entonces, las candida-
turas que vayan por fuera, que
no son parte de Chile Vamos,
que Chile Vamos no va a apo-
yar, tienen que hacerse respon-
sable de las consecuencias de
sus actos.

Entonces, usted esta consciente
gueencasodeser el candidatode
Chile Vamos, va a tener que com-
petir con otros candidatos tam-
bién ligados al sector...

- Nosotros no perdemos la
esperanza de que esos proyec-
tos que son respetables en lo
personal, pero que estan medi-
dos en encuestas muy por de-
bajo del proyecto que nosotros
estamos llevando adelante, por
lo tanto que llevados a la pape-
leta no van allegar a al objetivo.
Ellos debieran ojald sumarse al
equipo, para que en conjunto
podamos derrotar a una muy
mala administracion oa la iz-
quierda, que también quiere
llegar al municipio. La invita-
cion a ellos es a sumarse (...).

ZQué le diria a aquellos que dicen
quesu nombre ya estaria zanjado
a nivel central, que es una nego-
ciacion que se esta haciendo en
Santiago, y que finalmente usted
seria el candidato del sector?

- Lo que ha habido hasta
ahora. No niego lo que me es-
tas comentando, ese respaldo
de las directivas a nivel central
esta basado en encuestas que
se han encargado. Noes que yo
tenga amigos a nivel central
que estén imponiendo mi
nombre. Las directivas de los
partidos han visto que soy el
candidato mas competitivo pa-
ra derrotar a estos dos rivales,
que te acabo de indicar (Salga-
do y Aguilera), por lo tanto eso
ya estd avanzando.

Lo que sucede son siempre
algunos resaltos entre actores
mas bien locales, que tienen as-
piraciones legitimas por cierto,
pero que tienen que finalmente
sumarse los equipos para gque
podamos lograr el objetivo (...).

Usted ha sido candidato en otros
cargos, yno ha resultado electo.
Algunos también cuestionan eso
¥ que su piso electoral no seria
tanalto...

- Entre la eleccion del 2017
y 2021, multipliqué por ocho
mi respaldo popular. Si tii me
dijeras que he participado en
elecciones y he ido declinando,
probablemente ni siquiera es-
taria dedicado a esto, ni estaria
emprendiendo este desafio,
que ha sido costoso en tiempo
y energia, pero lo estoy hacien-
do porque entre una eleccion y
otra, he aumentado mi respal-
do popular. La politica funcio-
na asi, con niveles de conoci-
miento, la gente cuando te co-
noce, te puede elegir y esto es
acumulativo en el tiempo.

£Qué lo motiva a estar tan con-
vencido de querer ser el candida-
to al municipiode Antofagastade
Chile Vamos?

- Antofagasta ha retrocedi-
do en estos lltimos anos como
nunca la habiamos visto retro-
ceder y eso te demuestra lo re-
levante e importante que este-
ner una buena gestion munici-
pal (...) tengo experiencia ma-
nejando equipos, tuve una
buena gestion en Sercotec (...},
siento que estoy preparado pa-
ra hacerlo. Tengo la disposi-
cion, no todo el mundo que
tenga las capacidades, esta dis-
puesto a ser candidato y a tra-
bajar para lograr el voto popu-
lar. Yo estoy dispuesto a hacer-
lo, pero por un bien de la ciu-
dad, laverdad(...). 3

| proximo 9de marzo,

E la Comunidad Ataca-
mena de Camar, jun-

to a la colaboracion de la
Fundacion de Cultura de
San Pedro de Atacama, reali-
zara la Fiesta del Tomate
2024, evento que busca pro-
mover e incentivar la partici-
pacion de distintos produc-
tores de Atacama la Grande.
Esta fiesta tiene un ca-
racter local, cultural y patri-
monial en torno a la histo-
ria e identidad de la agricul-
tura de Camar, y en especi-
fico el tomate de la zona,
producido naturalmente
en su totalidad, destacando

su sello tnico en compara-

cion a otras producciones
del mismo tipo.

PATRIMONIO

En este sentido, Héctor
Cruz, presidente de la Co-
munidad de Camar, sefialo
que “el tomate es muy im-
portante para nuestra co-
munidad, antiguamente
nos permitia sostener eco-
nomicamente al pueblo, ya
que podiamos realizar in-
tercambios con los otros
pueblos en donde nose da
este producto”.

La jornada contara con
distintos emprendedores
locales, quienes ofreceran
la oferta gastronomica du-
rante todo el dia. Ademas,
artesanos de la comuna es-
taran presentes en la feria
artesanal ubicada en el mis-
mo lugar. Esto con el objeti-
vo de promover el desarro-
llo econdmico local y sus
comunidades.

De esta forma, el direc-
tor Ejecutivo de la Funda-
cion de Cultura de San Pe-
drode Atacama, Rubén Re-
yes, dijo que “es relevante
para nosotros posicionar a
los productores de nuestra
comuna, quienes a través
de su gastronomia y artesa-
nia, conservan las raices
del territorio™. 4




